Proposal Budidaya Udang Vaname Blitar Asri

BAB 1 : Pendahuluan
Latar Belakang
Udang vaname merupakan salah satu komoditas yang unggul di sektor perikanan Indonesia. Permintaan udang vaname terus mengalami kenaikan bahkan sampai ke mancanegara.
Ide untuk menjalankan usaha budidaya udang vaname bermula dari potensinya yang begitu menjanjikan, serta didukung dengan adanya lokasi strategis di daerah pesisir Kabupaten Blitar yang bisa dimanfaatkan untuk tambak udang.
Bila dibandingkan dengan udang lainnya, udang vaname memiliki beberapa keunggulan seperti harga jual yang mahal, mudah beradaptasi, laju pertumbuhan yang relatif cepat, serta daya hidup yang tinggi.
Selain untuk mendapatkan keuntungan yang maksimal, usaha ini juga bertujuan untuk membantu warga sekitar mendapatkan pekerjaan, memanfaatkan lahan agar lebih produktif, serta membantu meningkatkan mutu gizi masyarakat melalui makanan sehat dan bergizi.
Konsep Usaha
Konsep usaha yang kami jalankan adalah membudidayakan udang vaname dengan sistem budidaya modern yang memperhatikan kualitas udang, serta bahan baku pakan yang digunakan.
Visi Misi
Berikut ini adalah visi misi yang menjadi patokan kami dalam menjalankan budidaya udang vaname.
Visi : 
Menjadi pengusaha budidaya udang vaname terbesar di Blitar, bahkan di Indonesia dan mampu memenuhi kebutuhan udang vaname segar yang sehat dan berkualitas bagi masyarakat Indonesia.
Misi : 
· Menghasilkan produk udang vaname yang berkualitas dan terjamin mutunya.
· Menjual udang vaname dengan harga yang terjangkau agar bisa dibeli oleh semua kalangan masyarakat.
· Berdaya saing tinggi melalui proses budidaya yang profesional dan modern demi kepuasan pelanggan.
· Menciptakan lapangan kerja dan membantu program pemerintah untuk mengurangi angka pengangguran.
BAB 2 : Analisis SWOT
Strength (Kekuatan) : 
Masih jarang yang membudidayakan udang vaname di daerah Blitar, lokasi yang kami pilih untuk melakukan budidaya cukup strategis dengan sumber air melimpah dan banyaknya bahan baku pakan.
Weakness (Kelemahan) : 
Terbatasnya modal yang kami miliki, sulitnya mendapatkan benur yang berkualitas, kurangnya jaringan pemasaran karena udang vaname belum terlalu familiar bagi masyarakat sekitar.
Opportunity (Peluang) : 
Udang menjadi salah satu komoditas yang cukup digemari sehingga memasarkan udang vaname pasti akan lebih mudah diterima masyarakat, keadaan geografis tambak yang cukup mendukung.
Threat (Ancaman) : 
Penyebaran penyakit udang atau virus yang menjangkit udang dan masih sulit untuk diatasi, mulai banyaknya masyarakat yang tertarik membudidayakan udang vaname, banyak pencuri udang yang berada di sekitaran tambak.
BAB 3 : Rencana Usaha
Nama Usaha : 
Kami menggunakan nama usaha Budidaya Udang Vaname Blitar Asri. Nama tersebut sengaja kami gunakan karena budidaya ini dilakukan di daerah Blitar yang masih asri.
Produk yang Dihasilkan : 
Produk yang dihasilkan dari usaha ini adalah udang vaname yang siap dikonsumsi dengan berbagai macam ukuran.
Harga yang Ditawarkan : 
Harga udang vaname siap konsumsi per kg adalah Rp 100.000
Target Market : 
Target market utama yang kami sasar adalah masyarakat dengan strata ekonomi menengah ke atas, untuk restoran, dan supermarket. Kami mengincar pangsa pasar yang luas hingga ke pelosok negeri.
Strategi Pemasaran : 
Promosi yang kami lakukan lebih memanfaatkan sosial media seperti Instagram, Whatsapp, Facebook, Youtube, dan Tiktok. 
Sistem Usaha : 
Usaha ini dijalankan secara offline dan online. Bagi konsumen yang berada di sekitaran Blitar bisa langsung membeli ke lokasi atau ke tambak langsung. Sedangkan untuk konsumen yang jauh dari Blitar bisa memesan secara online.
Sistem Pembagian Hasil : 
Usaha ini ingin kami jalankan dengan sistem kerja sama. Modalnya berasal dari patungan bersama. Total modal yang dibutuhkan sekitar Rp 200.000. Keuntungannya bisa dibagi 2 berdasarkan laba bersih tiap bulan.
BAB 4 : Analisa Keuangan
Modal yang Dibutuhkan : 
Peralatan
	Keterangan
	Harga

	Terpal
	Rp 20.000.000

	Paranet
	Rp 10.000.000

	Jaring
	Rp 15.500.000

	Semen
	Rp 15.000.000

	Beton
	Rp 20.000.000

	Drum
	Rp 7.000.000

	Plastik
	Rp 1.000.000

	Lainnya
	Rp 2.000.000



Karyawan
	Keterangan
	Biaya

	Pengelola Tambak Udang
	Rp 4.000.000

	Penjaga Tambak Udang
	Rp 6.000.000



Bahan
	Keterangan
	Harga

	Benur Udang Vaname
	Rp 30.000.000

	Pakan Komersil
	Rp 150.000.000

	Obat-obatan
	Rp 5.000.000

	Probiotik
	Rp 4.000.000

	Bahan Penunjang Lainnya
	Rp 5.000.000



Operasional Tambak
	Keterangan
	Harga

	Listrik
	Rp 300.000

	Lain-lain
	Rp 1.000.000



Harga Pokok Produksi (HPP)
	Produk
	HPP
	Harga Jual
	Keuntungan

	Udang Vaname Siap Konsumsi
	Rp 60.000
	Rp 100.000
	Rp 40.000



Perkiraan Keuntungan
	Produk
	Target Penjualan Per Hari
	Profit Kotor Per Hari

	Udang Vaname Siap Konsumsi
	300 Kg
	Rp 12.000.000

	Total
	300 Kg
	Rp 12.000.000



Estimasi Balik Modal
	Keterangan
	Rincian Estimasi

	Profit Kotor Bulanan
	Rp 360.000.000

	Biaya Operasional
	Rp 160.000.000

	Profit Bersih Bulanan
	Rp 200.000.000



BAB 5 : Penutup
Demikian proposal usaha budidaya udang ini kami susun. Harapan kami adalah semoga Anda berkenan untuk bekerja sama dalam membangun serta mengembangkan usaha ini. 
Dengan memanfaatkan potensi yang ada serta peluang pasar yang masih terbuka lebar membuat kami yakin bahwa, usaha budidaya udang vaname masih menguntungkan untuk jangka panjang.

